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ЗАЯВКА НА УЧАСТЬ У ПРОГРАМІ «ІННОВАЦІЙНИЙ ВАУЧЕР» ПРОЕКТУ USAID ЛІНК
ЗАГАЛЬНА ІНФОРМАЦІЯ: Проект Агентства США з міжнародного розвитку (USAID) «Локальні інвестиції та національна конкурентоспроможність» (USAID ЛІНК) радий оголосити про фінансування програми «Інноваційний ваучер» та проведення відповідного конкурсу для цільових регіонів, а саме:  Крим, Луганськ, Миколаїв/Херсон, Одеса, Рівне/Луцьк. Мета програми «Інноваційний ваучер» полягає у створенні та підсиленні співпраці між науковим/дослідним та підприємницьким сектором України для розробки нових продуктів або виходу на нові ринки з метою розширення бізнесу, що матиме безпосередній вплив на підвищення регіональної конкурентоспроможності. Кваліфіковані сторони цієї співпраці можуть подати свої заявки на отримання такого ваучеру розміром до 2000 дол. США на проведення заходів, які підпадають під категорію «останній крок до ринку» та сприяють досягненню короткострокових результатів. 
ПРАВИЛА: Перш ніж надавати проекту USAID ЛІНК заповнену заявку, потенційні сторони співпраці мають переглянути цей бланк та пересвідчитися в тому, що вони можуть чітко та переконливо відповісти на запитання, а також описати свій проект. Після закінчення терміну для подання заявок (див. Графік подання заявок), група експертів USAID ЛІНК почне їх розгляд. Усі рішення є остаточними та виносяться на розсуд USAID ЛІНК та групи експертів. В залежності від якості поданих заявок та досягнутих успіхів, ця програма може бути розширена, продовжена або закрита. Подання детального опису всіх проектних витрат в рамках програми «Інноваційний ваучер» має відповідати керівним принципам та нормативам USAID (на погодження витрат з одного джерела, що перевищують 500 дол. США необхідно проводити тендер за участю як мінімум 3 конкурсних заявок, що подаються до USAID ЛІНК). 
РОЗДІЛ ПЕРШИЙ
Партнер 1: МСП / опис компанії
	Назва компанії
	
	Реєстраційний номер компанії
	

	Адреса компанії
	

	Опис діяльності
	

	Електронна пошта, веб-сторінка
	
	Тел.
	

	Контактна особа
	Науковий ступінь
	Ім’я
	Прізвище
	Посада

	
	
	
	
	


Партнер 2: Науковий або технологічний партнер, опис
	Назва науково-дослідного інституту
	
	Реєстраційний номер (якщо є)
	

	Офіційна адреса
	

	Опис наукової діяльності
	

	Електронна пошта, веб-сторінка
	
	Тел.:
	

	Контактна особа
	Науковий ступінь
	Ім’я
	Прізвище
	Посада

	
	
	
	
	


РОЗДІЛ ДРУГИЙ
Обґрунтування співпраці: «Останні кроки до ринку»
	1. Визначте ринкову потребу або необхідну технологію
Будь ласка, надайте короткий огляд цього питання або технічних проблем, які ви зможете вирішити за рахунок отримання професійних бізнесових або наукових послуг або відповідної бізнесової/технологічної підтримки в рамках програми «Інноваційний ваучер». Використовуйте пункти наведені нижче аби структурувати цей огляд, обсягом приблизно 200 слів.

1.1 Технологічний або ринковий виклик для компанії:
1.2 Необхідні навички та досвід, які плануєте отримати через інноваційний ваучер, орієнтовний обсяг робіт можна (дні/години та витрати):

1.3 Які конкретні результати ви очікуєте отримати від партнера або надавача знань наприкінці проекту:
1.4 Будь ласка, стисло опишіть, які вигоди ваша компанія зможе отримати від досягнення конкретних результатів та як це вплине на конкурентоспроможність регіону, в якому ви працюєте:

	2. Під яку категорію підпадає ваш проект в рамках програми «Інноваційний ваучер»
Під яку категорію підпадає тип вашої співпраці, будь ласка поставте один номер з запропонованих нижче пунктів в цьому стовпчику(
	

	2.1 Проектування/розробка нового продукту.  Партнер(и):

	2.2 Новий або покращений процес виробництва.  Партнер(и):

	2.3 Розробка нового продукту або модернізація.  Партнер(и):

	2.4 Пошук агента або дистриб’ютора.  Партнер(и):

	2.5 Завдання провести дослідження конкретного ринку або розробка бізнес-плану.  Партнер(и):

	2.6 Розробка нової бізнесової моделі.  Партнер(и):

	2.7 Спеціальна консультативна діяльність для виходу на ринок.  Партнер(и):

	2.8 Інновації/інтелектуальна власність або технологічний аудит.  Партнер(и):

	2.9 Експериментальне тестування / вимірювання.  Партнер(и):

	2.10 Інше (прокоментуйте будь ласка).  Партнер(и):



	3. Стисло опишіть, яку головну «додану вартість» певне рішення принесе вашій компанії
Будь ласка поставте один номер з запропонованих нижче пунктів в цьому стовпчику (від 3.1 до 3.7)(
	

	3.1. Вихід на нові ринки

	3.2. Розробка нового продукту

	3.3. Підвищення технологічного потенціалу бізнесу

	3.4. Посилення зв’язків з ключовим клієнтом

	3.5. Підвищення продуктивності та прибутковості

	3.6. Розвиток експортного ринку

	3.7. Інше (прокоментуйте будь ласка)



* Примітка: заявки, в яких один з партнерів знаходиться не в цільовому регіоні, вітаються та приймаються, за умови, що інший партнер працює у цільовому регіоні.
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