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	ЗАЯВКА № ________
(заявителем не заполняется)




· Заполните, пожалуйста, заявку, сохраните ее под названием Вашего проекта и вышлите ее по адресу: invest@linc.com.ua или по факсу: (044) 425-7333. Сроки: 30 июля, 2010, 1700.
· Тема письма должна совпадать с названием Вашего проекта.

· Заполняя заявку, старайтесь, чтобы даже неспециалисты могли понять Ваш продукт/услугу.

· Сфокусируйтесь на отличиях и преимуществах Вашего проекта / компании.

· Отвечайте коротко, но полностью, концентрируйтесь на главном.
· Первый блок вопросов обязательно заполнять всем.
· Чем больше вы предоставите информации о своей компании / проекте, тем больше у вас будет шансов стать участником. Дополнительные инвестиционные документы (бизнес-план, презентация, резюме, инвестиционное предложение и др.) являются желательными, но не обязательными.

· Не высылайте, пожалуйста, информацию, если она конфиденциальная!
	1. Дата заполнения
	

	2. Название проекта
	

	3. Название компании
	

	4. Отрасль 
	

	5. Чем занимается компания?
	

	6. Контактные лица, их телефон и email:

руководитель компании, финансовый директор, ответственный за инвестиционный проект (должность/ФИО)
	

	Адрес компании
	

	E-mail компании
	

	7. http:// 
	

	Телефон (с кодом города)
	

	Как долго Вы ищете финансирование, к кому обращались, результат?
	

	Есть ли у Вас бизнес-план?
	


	Бизнес цель: Опишите Ваш продукт / услугу. Что предполагается создать в результате привлечения инвестиций? В чем уникальность? Какие конкурентные преимущества?

	

	Покупатели: Кто ваши целевые покупатели? Какую ценность приносит им Ваш продукт/услуга? Если возможно, назовите существующих покупателей. 

	

	Рынок: На каком рынке Вы планируете продавать продукцию /услуги (география, сегмент)? Какой объем рынка? Какие показатели роста рынка в год? Какой потенциал роста рынка в будущем? Какая Ваша доля рынка и планы на будущее?

	

	Стратегия развития: органический рост (инвестиции в недвижимость, производственные мощности, построение каналов сбыта и т.п.), расширение компании географически в пределах Украины, выход на международные рынки, развитие нового продукта/услуг, партнерство и кооперация, поглощения других компаний, уменьшение издержек за счет новых технологий, увеличения производительности и др. 

	

	Конкуренция: Кто ближайшие конкуренты? На чем основана конкуренция (цена, качество, другое)?

	

	Долгосрочные цели:  на 3 -5  лет (прибыль, доля на рынке и др.), важнейшие факторы достижения успеха

	

	8. Технология: патенты, сертификаты, опытные образцы, лицензии (если есть или планируются)

	


	Сбыт продукции: каналы сбыта, стратегия маркетинга и продвижения, ценообразование

	

	Менеджмент и команда:  ключевые сотрудники, их профессиональный и управленческий опыт

	

	Структура собственности: кол-во собственников, соотношение юр. и физ лиц, мажоритариев и миноритариев

	

	Концепция финансирования: потребность в капитале, форма финансирования проекта (прямые инвестиции в капитал, заёмные средства), цели использования средств, предлагаемая доля инвестору в акционерном (уставном) капитале, собирается ли собственник продать долю в компании инвестору?

	

	Собственный вклад инициатора: стоимость материальных и нематериальных активов, денежные средства и т.д.

	

	Финансовое состояние: Обслуживает ли компания долг? Какова его доля в структуре капитала?

	

	Финансовые показатели, валюта 


	Последний год


	План

	9. 
	
	1 год
	2 год
	3 год
	4 год
	5 год

	Доход от продаж
	
	
	
	
	
	

	Операционные расходы
	
	
	
	
	
	

	в т.ч. расходы на маркетинг и продвижение
	
	
	
	
	
	

	амортизация
	
	
	
	
	
	

	Операционная прибыль (до уплаты налогов и % по кредитам)
	
	
	
	
	
	

	Персонал (чел.)
	
	
	
	
	
	

	Потребность в финансировании
	
	
	
	
	
	

	в т.ч. для покупки основных фондов 
	
	
	
	
	
	

	для пополнения оборотных средств
	
	
	
	
	
	

	для разработки нового продукта
	
	
	
	
	
	

	Другое
	
	
	
	
	
	

	Показатели инвестиционной привлекательности: доходность инвестиций (ROIC), IRR, NPV, срок окупаемости инвестиций и др.

	

	Ваши ключевые ресурсы, сильные стороны:

	

	Слабые места и риски проекта:

	

	Что Вы ожидаете от инвестора? Предоставление капитала в размере _____________________, профессиональная поддержка в какой области, наличие связей у инвестора, прочее

	








Локальные инвестиции и национальная конкурентоспособность (ЛИНК)
www.linc.com.ua

Проект Агентства США по международному развитию (USAID)


ул. Игоревская, 14-А, Киев 04655 Украина
 ул.Сергеева-Ценского, 12/4, 3-й этаж Симферополь 95011 Украина

Тел.:  +380 44 425-4747
 Тел.:  +380 652 248-081

Факс: +380 44 425-7333
 Факс: +380 652 248-036
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